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Resumo

Este trabalho tem como objetivo mensurar os efeitos que os custos de comércio
causam no padrao de comércio bilateral entre o Estado do Parana e alguns de seus
parceiros comerciais. O periodo de andlise foi o de 2006 a 2015. Para isso foi
estimado um modelo econométrico a partir de uma versao modificada da equacéo
gravitacional de comércio, em que se utilizou como proxie para 0s custos de
comércio, o tempo (em dias) necessario para o Parana realizar suas transacoes
comerciais. Os resultados indicaram que, quanto menor o tempo necessario para
efetivar o comércio, maiores sdo as dimensdes deste, e, portanto, o Estado do
Parané deve, cada vez mais, investir em politicas de facilitagdo de comércio, a fim
de estimular seus fluxos comerciais.

Introducao

Comumente, as teorias de comércio internacional tratam oS custos de
comércio como uma barreira a ele. Isso acontece, pois tais custos, geralmente sdo
relacionados ao transporte, aos custos de barreiras politica, custos de comunicacéo
e informacéo, custos relacionados a burocracia e aos procedimentos de fronteira.
Desta forma, eles acabam encarecendo o comércio e dificultando a troca de
mercadorias entre os paises, causando uma reducao nos fluxos comerciais.

Segundo Anderson e Van Wincoop (2004), os custos de comércio sao
definidos como todos os custos envolvidos na obtencdo de um bem pelo seu
consumidor final, exceto o custo marginal de producao.

Os custos de comeércio sdo determinantes fundamentais dos fluxos de
comércio internacional e intranacional, pois através da dimensdo desses custos,
podem-se definir as extensGes de comércio. Na literatura existem alguns trabalhos
gue buscaram mensurar e analisar o comportamento de tais custos, como o de Silva
e Moreira (2013), por exemplo, que analisaram o comportamento dos custos
comerciais do Brasil com seus principais parceiros comerciais e concluiram que no
Brasil, os custos vém caindo desde 1990, e grande parte deles sdo explicados pela
reducdo de medidas néo tarifarias.

Como objetivo geral, esse trabalho busca estimar os efeitos dos custos de
comércio sobre o comércio internacional paranaense. Como objetivos especificos
tem-se analisar a insercédo internacional do Estado do Parana no tocante ao
comércio internacional, quantificar os custos de comércio dos principais parceiros
comerciais do Parana e por fim estimar um modelo econométrico que avalie os
efeitos dos custos de comércio sobre o comércio internacional paranaense.

Dada a importancia da analise desses custos nas relagdes comerciais, 0
presente trabalho busca sanar uma falha na literatura existente, uma vez que séo

’ Universidade
UZPG 1SS 1676:0093 propesp

PAO-REITORIA DE PESQUISA
E POS-GRADUAGAD



> °
/\ XXVIII Encontro Anual de Iniciacdo Cientifica
L V Encontro Anual de Iniciacdo Cientifica Jinior

¥

poucas as analises existentes sobre o Brasil e mais ainda, ndo se encontram
andlises dessa natureza voltadas para as Unidades da Federacdo. Além disso,
espera-se também que os resultados obtidos possam ser Uteis em elaboracdes de
politicas publicas que busquem reduzir esses custos incorridos na troca comercial,
para que cada vez mais o Parana se integre comercialmente com o resto do mundo.

Material e Métodos

Os custos de comércio podem ser deduzidos a partir de um modelo
econdbmico tedrico que vincula os fluxos de comércio a variaveis observaveis e
custos comerciais ndo observaveis. Tal modelo é conhecido como gravitacional, e
seu nome parte da intuicdo da lei da gravidade. Em uma analise econdémica, pode
ser interpretada de modo que, da mesma forma que a atracdo entre dois corpos é
proporcional a suas massas e reduz com a distancia, o fluxo de comércio entre dois
paises é proporcional as suas rendas e diminui com a distancia geogréfica (SOUZA
e BURNQUIST, 2011).

A fim de cumprir o objetivo principal do presente trabalho, foi estimado um
modelo empirico de uma versdo modificada da equacao gravitacional de comércio,
assim como fizeram Souza e Burnquist (2011):

In(Cl;j) =%+ By In(Yy.Y;) + B2 InTCijp + B3 In(Dist;;) + ByFront;; +
'BSIdl'Omaij + Eijt (1)

A variavel dependente do modelo indica o logaritmo natural do comércio
internacional bilateral entre o Parana e o parceiro comercial j, no ano t, que sera
representada pelas exportacdes’ e importacdes realizadas pelo Parana. Ja as
variaveis explicativas desse modelo, serao:

A variavel (In(Y;.Y;;)) que denota o logaritmo natural do produto? entre o
Produto Interno Bruto® de i (Parand) e j, respectivamente. Tal variavel busca avaliar
o impacto da renda nos fluxos bilaterais de comércio.

A variavel (InTC;;,) representa o logaritmo natural dos custos de comércio.
Destaca-se que tal variavel sera mensurada por meio de uma proxie do numero de
dias* necessarios para realizar o comércio. A (ln(Distij)) representa o logaritmo
natural da distancia entre o Parana e os parceiros, e (g;;;) se trata do termo de erro
aleatorio.

Além disso, foram incluidas duas variaveis binarias® ao modelo, uma que
representa se o Parana faz ou ndo fronteira com os paises, e outra que representa
se o Parana fala ou ndo o mesmo idioma que os paises em questao.

Resultados e Discusséo

Durante o periodo analisado, o Parand se mostrou em uma posSiGao
predominantemente exportadora e ainda, mostrou uma tendéncia instavel em seus
valores totais de importacao e exportacao.

De acordo com os resultados da estatistica descritiva, para o caso das
exportacdes, 0s principais parceiros comerciais do Parana foram a China e a
Argentina, para os quais o Parana exportava principalmente soja e materiais de

1 Tanto os dados de exportagdo quanto de importagdo foram obtidos no banco de dados do Comex Stat.

2 Os PIBs foram multiplicados para contornar a baixa variagéo do valor do PIB do Parana, visto que este muda apenas de ano para
ano, enquanto que o PIB dos parceiros varia bastante. Essa baixa variagdo prejudica o estimador por MQO. Ao ser multiplicado,
isso & corrigido.

3 Dados sobre o PIB do Parana foram obtidos no sitio do IBGE o sobre o PIB dos parceiros comerciais no sitio do Banco Mundial.

4 Valores obtidos através do banco de dados do Doing Business.

5 Apresentam valor um para a presenca da caracteristica e zero para auséncia.
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transporte, respectivamente. Ja para o caso das importacées, no inicio do periodo, o
principal parceiro era a Nigéria, da qual o Parana importava petréleo, entretanto, a
partir de 2010 a China assumiu novamente o posto de principal parceiro do Parana,
do qual este importava bens de informatica (como computadores e acessorios) e
produtos quimicos utilizados de insumo na agricultura.

Em relacdo a proxie utilizada para os custos de comeércio, como Vvisto na
metodologia, utilizou-se o tempo (em dias) que leva para uma troca comercial entre
o Parand e seus parceiros comerciais ser efetivada. O tempo capta a eficiéncia na
infraestrutura dos paises e, portanto, quanto maior for esse tempo, quer dizer que
mais dificil e burocratico € o processo em determinado pais e consequentemente
mais caro.

Ao longo do periodo analisado, notou-se uma queda no numero de dias ao
longo da amostra. Em 2006, o tempo médio necessario para exportar um produto
era de 49 dias, e em 2015, esse numero caiu para 36 dias. J& para o Parana
importar um produto, em 2006 levavam em média 50 dias, mas tal valor foi reduzido
para 38 dias em 2015. Isso nos mostra que houve uma melhora nos processos
burocréticos, na infraestrutura e em outros fatores que afetam o tempo, e ainda, que
as importag6es tendem a ser mais dificultadas pelos paises.

Dentre os parceiros do Parana, Cingapura foi o pais que mostrou um melhor
desempenho em termos de facilitacdo do comércio, tanto para o caso das
importacdes quanto no caso das exportacdes. Entretanto, Uzbequistdo mostrou o
maior tempo em relacéo as exportacdes e o Iraque as importacoes.

Como mencionado na metodologia, estimou-se dois modelos gravitacionais
utiizando o método de Minimos Quadrados Ordinarios (MQO), um para as
exportacdes e outro para as importacbes. Os resultados das estimativas das
Equacbes Gravitacionais estao dispostos na Tabela 1:

Tabela 1 — Resultados das estimativas das Equacfes Gravitacionais de Comércio
estimadas por MQO.

Variaveis Exportacbes Importacbes
|_xPIB 1,396*** 2,113
(0,095) (0,109)
| TEMP -1,665%** -6,003***
(0,535) (0,741)
|_DIST -3,474x** 0,119
(0,479) (0,785)
FRONT -1,718 8,449***
(1,140) (2,981)
IDIOMA 0,688 -1,403
(1,042) (1,250)
const 30,884*** -1,117
(4,359) (7,055)
R2 0,5086 0,6301
Observagbes 1790 1790

Nota: Erro-padrao robusto entre parénteses. ***Denota significancia a 1%.
Fonte: Elaborado pela autora de acordo com os resultados da pesquisa.

De acordo com esses resultados, nota-se que em ambas as situagbes o
coeficiente do PIB apresentou-se positivo e estatisticamente significativo, assim
como encontrado na literatura, nos trabalhos de Helble, Shepherd e Wilson (2007),
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por exemplo. Isso nos mostra que um aumento nas rendas dos paises, aumenta as
relacdes comerciais do Parana.

O tempo mostrou-se negativo e estatisticamente significativo, ou seja, quanto
maior o tempo necessario para realizar o comeércio, menor o fluxo de comércio. Tal
resultado confirma a teoria de que quanto maior for o tempo para realizar o
comeércio, mais caro este se torna e, portanto, menos os paises irdo comercializar
com o Parand e vice-versa.

A distancia apresentou-se significativa apenas para o caso das exportagoes,
e, portanto esta, ndo mostra impacto significativo sobre as importacdes realizadas
pelo Parana.

A situacdo de um pais fazer ou ndo fronteira com o Parana, se mostrou
significante estatisticamente apenas para o caso das importacdes. E o idioma néo
apresentou significancia estatistica em nenhum dos casos, e, portanto, pode-se
dizer que esta variavel ndo demonstra um papel relevante na reducéo dos custos de
comunicacao.

Concluséo

Os resultados apresentados nos fornecem alguns subsidios para
compreender como 0s custos afetam o comércio internacional no Estado do Parana.

Tanto para as exportacbes quanto para as importacdes realizadas pelo
Parand, o numero de dias necessarios para exportar e importar (tempo), nossa
proxie utilizada para custos de comércio, mostrou-se determinante do padrdo de
comeércio bilateral entre 0 Parana e os paises da amostra. Quando o comeércio exige
um tempo muito longo para ser realizado, acaba por prejudicar o comércio bilateral.

Portanto, podemos concluir através da presente pesquisa, que ainda se faz
necessaria a implementacdo de politicas de facilitacdo de comércio por parte das
autoridades, que busquem reduzir o tempo necessario a efetivacdo do comércio
bilateral. Tais politicas devem se concentrar no aumento da eficiéncia logistica e na
reducdo de burocracias relacionadas ao comércio.
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